
ФРАНШИЗА ОТ КОМПАНИИ 

«ГАЗПРОМ ГАЗОМОТОРНОЕ ТОПЛИВО»



НЕЗАВИСИМЫЕ ОПЕРАТОРЫ АГНКС В ПОСЛЕДНИЕ ГОДЫ СТАЛКИВАЮТСЯ С ТЯЖЕЛЫМИ БИЗНЕС-ВЫЗОВАМИ

Сложные системы управления и учета

Низкий поток клиентов и 

падение среднесуточной реализации 

без сильного бренда

Отсутствие качественного предложения 

в нетопливном сегменте 

на большинстве независимых АГНКС



ДЛЯ БОЛЬШИНСТВА ИГРОКОВ НЕЗАВИСИМОГО СЕКТОРА
ТАКИЕ ВЫЗОВЫ СТАВЯТ ИХ БИЗНЕС НА «ГРАНЬ ВЫЖИВАНИЯ»

Низкий трафик 

на АГНКС

Низкая эффективность 

и отсутствие ERP, CRM 

и других платформ

Убыточный бизнес

Низкий доход АГНКС от 

нетопливного бизнеса

Работа АГНКС на грани 

рентабельности



ЧТО МЫ ПРЕДЛАГАЕМ?

Сильный бренд от компании «ГАЗПРОМ ГАЗОМОТОРНОЕ ТОПЛИВО» 

на розничном рынке ГМИ

IT-платформа для оптимизации управления АГНКС

Маркетинговая поддержка, участие в федеральной программе лояльности

Корпоративные клиенты «ГГМТ»

Развитие нетопливного

бизнеса на АГНКС



РАЗВИТИЕ НЕТОПЛИВНОГО БИЗНЕСА

Типовые планировки и планограммы

торгового зала от компании «ГГМТ»
Развитие дополнительных 

сервисов на АГНКС

Консалтинг Контроль качества 

обслуживания клиентов



МАРКЕТИНГОВЫЕ АКТИВНОСТИ

МАРКЕТИНГОВЫХ 

ПРОГРАММ

10
ДЛЯ СТИМУЛИРОВАНИЯ КЛИЕНТОВ 

И ПОВЫШЕНИЯ ЗАГРУЗКИ 

ГАЗОЗАПРАВОЧНЫХ ОБЪЕКТОВ



МАРКЕТИНГОВАЯ ПОДДЕРЖКА

Рекламный и 

имиджевый контент

Разработка 

рекламных 

кампаний

Сценарии 

мероприятий 

на АГНКС + 

поддержка

Горячая линия

и служба 

поддержки 

клиентов

Персональная 

программа 

лояльности

Клиентские 

исследования 

и аналитика

Федеральный 

маркетинг



ПРИ РАБОТЕ ПО ФРАНШИЗЕ УСТАНАВЛИВАЕТСЯ ТЕРМИНАЛ, ПОЗВОЛЯЮЩИЙ КЛИЕНТАМ ЗАПРАВЛЯТЬСЯ СО 
СКИДКОЙ, А ФРАНЧАЙЗИ - УВЕЛИЧИВАТЬ ОБЪЕМЫ РЕАЛИЗАЦИИ
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Реализация со скидками

усредненные данные по реализации газа на территории РФ 

170
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250

Реализация 

без скидок

Объем реализации КПГ через терминал ГГМТ: 

клиенты могут заправляться только по цене, 

указанной на стеле, без учета скидок 

Реализация 

со скидками

Реализация без скидок

Объем реализации КПГ через терминал ГГМТ: 

клиенты могут заправляться 

с учетом специальных скидок 

Терминал

Терминал 

+ 

франчайзинг



С ЧЕГО НАЧАТЬ?

Предоставить документы 

и заключить договоры

Выполнить работы 

по техническому состоянию АГНКС

Подготовить персонал
Привести АГНКС в соответствие

требованиям бренда

Получение одобрения от ПАО «Газпром»

Заключение: 

договора коммерческой концессии

сублицензионного договора

договора на установку терминала

Заполнение заявки и предоставление пакета документов

Заключение о возможности 

эксплуатации от ГГМТ

Получение разрешения ОПО

Проведение обучения персонала в соответствии 

со Стандартами Правообладателя

Обеспечение персонала фирменной одеждой в 

соответствии со Стандартами Правообладателя

Проведение ребрендинга АГНКС в соответствии 

с утвержденным дизайн-проектом

Изготовление дизайн-проекта

1 2

3 4



ФИНАНСОВЫЕ УСЛОВИЯ

ЕЖЕМЕСЯЧНОЕ РОЯЛТИ 

делится на два типа

3
от выручки 

с продажи КПГ

%

ФИЗИЧЕСКИМ ЛИЦАМ

15
скидка корпоративным 

клиентам ГГМТ –

%

ЮРИДИЧЕСКИМ ЛИЦАМ

В ГОД ЗА ТОВАРНЫЙ ЗНАК НА ЮРИДИЧЕСКОЕ ЛИЦО 

ВНЕ ЗАВИСИМОСТИ ОТ КОЛИЧЕСТВА АГНКС, ПЕРЕДАВАЕМЫХ В ПРОЕКТ ФРАНЧАЙЗИНГА

300* ТЫС.

*При приобретении прав на товарный знак «G» и «Газпром». Возможен формат работы только под брендом «ECOGAS». В таком случае платеж будет пересмотрен в меньшую сторону. 



ФИРМЕННЫЙ СТИЛЬ – СИЛЬНЫЙ БРЕНД



ФИРМЕННЫЙ СТИЛЬ – СИЛЬНЫЙ БРЕНД



ЦЕНОВАЯ СТЕЛА АГНКС «ГГМТ»



НАШ САЙТ КАК ПЛАТФОРМА ДЛЯ РАБОТЫ

Телеграм Канал

Ваша АГНКС на карте ГГМТ

Калькулятор окупаемости метана

более 400 АГНКС на всей территории РФ



КОНТАКТНОЕ ЛИЦО ДЛЯ ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ 

ПО СХЕМЕ ФРАНЧАЙЗИНГА 

АЛЕКСАНДР ЮРЬЕВИЧ ЦАРУК

телефон

8 (969) 729-00-99

адрес электронной почты

Tsaruk-AYU@gmt-gazprom.ru


